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战略经营高级研修班
项目号: 1590910026
汇集中西文化精粹，实现智慧创新经营，培养造就杰出企业家
管理与经营是企业运营的两个层面，管理是相对的主题，经营才是绝对的主题，经营是决定企业生死存亡最重要的影响因素。战略经营总裁高级研修班充分整合清华大学及其他知名学府的优势资源，面向企业高层管理者设立的全新高端培训课程。课程以经营为核心，汇集了中国五千年优秀传统文化，同时汲取了西方现代管理的精华，学贯古今，中西合璧。高级研修班涵盖并提升了经济管理类及工商管理类的精品核心课程，是“第二代”总裁班。
【课程特色】
 1、学习重点突出，围绕企业经营战略开展课程的设计和学习。
2、课程融会中国五千年优秀传统文化的大智慧，把中国传统文化的哲学思想、战略之道、谋略之术和用人之法，与西方现代经营管理理念相结合，帮助企业家开阔思路，激发灵感，解析经营之道，增强企业核心竞争力。
3、引进国外先进的EDP教学理念，采取案例教学、学员互动的授课模式，本着提高实战能力的要求，为企业经营战略把脉。
【学习收益】
1、培养企业领导者在知识经济条件下参与国内外竞争的创新意识和变革能力，全面掌握企业经营战略和实战技能；
2、师从中国顶尖商学院的经营大师、著名教授、知名企业家和国学大师，站在巨人的肩膀上思考，看得更远，走得更长；
3、与企业家学友建立广阔的交流平台，建立高端的人脉网络，为企业家之间的合作提供无限商机；
4、打造最具活力、契合点的同学经济体，整合全国各地精英同学资源，终身受益；成总裁联盟，以“学习、提升、真诚、合作、共赢”为联盟宗旨，增进学员交流、提升企业竞争力。
【课程设置】
企业成长阶段与企业的经营战略息息相关，企业不同的发展阶段对应着不同的经营战略，只有二者相适应，企业才能做大做强作长久，为此清华大学根据企业生存发展阶段论，开发设计了企业经营战略课程。
【战略经营班课程内容】
	第一层次：经营产品

	企业发展战略
	战略营销
	企业创新经营

	宏观经济形势及政策  

企业战略管理的整体架构   

企业战略规划的制定、实施及评价
知识经济时代的信息化战略
企业发展战略模式的选择
	产品市场定位
分销通路设计和管理
价格策略的战术运用  

客户关系管理与维护
广告、促销与媒体关系
	经营战略在企业中的误区
经营与管理的区别
企业经营的观念创新
知识管理与知本创新          

信息化与电子商务创新

	第二层次：经营组织

	公司治理结构
	企业员工的执行力
	企业高层领导力

	公司产权结构分析
中小企业制度创新
组织变革与流程再造
权利制衡与科学决策
公司治理与董事会
	员工持股与薪酬设计
员工的激励与绩效考核
如何选人、育人、用人、留人
岗位分析与组织设计
职业生涯规划
	领导者的角色认知
领导者的领导艺术
领导者的情商与变革能力 

团队管理与潜能开发
思维创新与领导力开发

	第三层次：经营资本

	金融市场发展与融资策略
	一带一路的战略发展
	私募股权与基金投资

	金融市场与金融创新
企业金融的风险控制
融资渠道比较分析及选择
股市大盘实操分析
	一带一路的全新开放格局

一带一路的战略实施

一带一路的国际化布局
一带一路的风险规避
	基金产品的选择与投资
私募股权融资募集程序
私募股权融资操作实务与流程
基金与私募股权融资风险规避

	新三板市场操作实务
	互联网金融
	众筹

	新三板上市规则与实施策略
新三板上市的融资方式
新三板挂牌中的财税、法律解决方案
	传统企业转型
互联网思维与金融创新
P2P的平台发展模式分析
	众筹的行业概述分析
众筹营销实例分析
众筹的策划与品牌

	第四层次：经营品牌

	企业文化
	企业品牌战略
	企业伦理建设

	企业文化与形象塑造
学习型组织的建设
中西文化对比分析
团队建设与团队管理
总裁文化素养与公司文化
	品牌传播与品牌管理创新
如何建设强势品牌
如何培育品牌知名度、美誉度、忠诚度
CIS与品牌塑造
	商业伦理建设方案
企业家伦理与企业文化
企业诚信制度的建立
中西方商业伦理对比
企业伦理与企业家精神

	第五层次：经营哲学

	经营哲学（一）
	经营哲学（二）
	经营哲学（三）

	儒家与中国现代企业管理
道家与中国现代企业管理
法家与中国现代企业管理
《易经》与现代企业管理
周易思维与领导者变向思维
	《道德经》与现代企业管理
西方哲学和中国哲学在中国现代企业管理的融合运用
博弈论与企业决策
中国哲学与企业家思维创新
	孙子兵法与企业谋略
鬼谷子与中国企业谋略
孙子商法
法、势、术及古今谋略
红顶商人胡雪岩的经商启示

	第六层次：经营人生

	企业家心性修炼
	企业家压力管理与心理健康
	企业家人格魅力塑造

	企业家的心理调适与心智模式再造 
企业家心理素质与企业兴衰
企业家哲学修养与能力开发
从儒道佛谈修心开智
曾国藩的管理思想与实践
	中国家训与齐家之道
企业家的心理健康
人类学与未来发展趋势
企业危机管理与商务修炼
总裁的危机公关能力培养
	领导者的气质、品位提升
商务谈判与商务礼仪
如何实现企业家的人生价值
从禅文化谈自我修养
以人为本的全面发展观


【学习对象】
各行业领先的国有及民营企业董事长、公司投资者、执行董事、控股股东、高级经理、监事、高级主管、职业经理人及致力于从事企业经营的投资人与管理者。
【教学管理】
1、学习方式：每两个月授课3天（每周五、六、日）共九次课。
2、上课地点：清华大学
【学习投资】
48000元/人（含报名费、学费、教学管理费、教室租赁费、讲义费、证书费等）
【证书颁发】
学员完成全部课程学习，经考核合格后颁发《战略经营高级研修班》结业证书；证书统一编号。
【部分师资】
魏　杰 著名经济学家 清华大学经管学院副院长
刘  伟 著名经济学家 北京大学经济学院院长，教授、博士生导师。

胡鞍钢 著名经济学家 清华大学中国经济研究中心主任，
姜彦福 清华大学教授 创业投资方面专家

钟朋荣  经济学家，中央财经大学、中南财经大学等六所大学教授、兼职教授     
余敦康 中国社会科学院研究员 中国易学研究会副会长 著名国学大师
江  英 中国军事科学院研究员，博导，毛泽东领导艺术研究专家
刘冀生 清华大学教授 博士生导师 战略管理专家

金占明 清华大学教授 博士生导师 战略管理专家      

朱武祥 清华大学经管学院金融学教授，博导，金融专家

吴维库 清华大学经管学院教授 领导学专家

华红兵 中国营销策划专家，品牌管理专家
于宝刚 著名实战资本运作专家，金诺投资管理公司执行总裁
韩庆祥 著名营销大师 国务院特殊津贴享有者         

薛  旭 北京大学经管学院副教授 战略营销专家

温元凯 著名经济学家 资本市场运作专家

刘红松 中国战略与管理研究院首席专家，教授、博士生导师。

阎旭临 清华大学继续教育学院品牌专家

路长全 北京创世双嘉营销管理咨询公司董事长，著名营销专家

陈晋蓉 清华大学经管学院教授，财务管理专家

张述任 北京易道书院院长 国际知名易学家

张中秀 中国人民大学教授，我国著名的纳税筹划专家
周骊晓 清华大学长三角院副教授，著名的资本战略专家

战略经营高级研修班报名表
	学员个人资料
	姓  名
	
	职     务
	
	民  族
	

	
	性  别
	
	出生日期
	
	学  历
	

	
	电  话
	
	手    机
	
	传  真
	

	
	身份证号
	
	E-mail
	

	
	通信地址
	

	学员单位资料
	单位名称
	

	
	单位性质
	□政府机构  □国有企业  □民营企业  □外资企业  □其他（请在□打√注明）

	
	年营业额
	
	员工人数
	

	
	经营范围
	

	
	公司网址
	

	请您认真填写以下问题，您的回答将帮助我们在以后的培训课程中更好地满足您的需求，请在□打√

	1、我的企业经营战略目标不是很清晰              □
2、我的企业人力资源方面有很大的问题            □
3、我对企业的财务管理和财务分析知识较浅薄      □
4、我的企业规模很大，但流动资金不足            □
	5、我的企业管理效率低、激励机制不足   □
6、我的企业与整合产业链上下游资源     □
7、我的企业需要融资、才能扩大发展     □
8、我的企业欲私募后并在证券市场上市   □

	如有其它需要请指出：

	录取流程：
1、 学员提交报名申请表、身份证及学历证明复印件、公司简介和名片各一份、二寸蓝色背景彩照4张；
2、 申请资料由清华大学审核，确定录取名单；
3、 寄发《战略经营高级研修班》入学通知书；
4、 学员收到录取通知书后，按规定一次性缴纳学费，并将缴费底单传真到学校；
5、 办理有关手续，准备开学。

	户     名：清华大学 
帐     号：0200 0045 0908 9131 550 
开  户 行：工商银行北京分行海淀西区支行
用     途：×××（学员姓名）培训费


                                                            填表日期    年   月  日
注：开课时间如有变动我们会及时通知您，给您带来不便希望您能谅解。
咨询电话：010-57100393  13520275320     传    真：010-69729883
联 系 人：张老师   893774932@qq.com     联系地址：清华大学液晶大楼                         
